N0CE,ROVIGO

Mercoledi 28 maggio 2025

[ NE@SPRVNRIW@N 11 gruppo aggiorna i programmi

Un piano strategico per rafforzare
il rapporto con imprese e famiglie

Sandro Bolognesi: “Le Bcc affiliate sono il cuore pulsante del nostro gruppo
e incarnano i valori della cooperazione: mutualitd, responsabilita e vicinanza”

11 consiglio di amministrazio-
nedi Cassa Centrale Bancaha
approvato l'aggiornamento
del piano strategico di gruppo
peril periodo2025-2027eloha
condiviso con i vertici delle
banche affiliate e delle societa
controllate nel corso delle di-
yerse assemblee territoriali.
L’aggiornamento del piano é
stato sviluppato in piena coe-
renza con la visione del ruolo
del gruppo bancario coopera-
tivo nel contesto del sistema
bancario italiano: il valore
della cooperazione come gui-
danell'identificazione e nella
declinazione degli sviluppi
industriali, I'attenzione alla
relazione consocieclientiela
capillarita territoriale intesa
come chiave di sviluppo delle
comunita locali.

“Le Bec affiliate sono il cuore
pulsante del nostro gruppo e
incarnano, con laloro presen-
za capillare, i valori fondanti
della cooperazione: mutuali-
ta, responsabilita e vicinan-
za, Inun contestoin cui molte
realta bancarie riducono lalo-
10 presenza fisica, noi sceglia-
mo di investire nei territori,
rinsaldando la rete di relazio-
nie servizi. Il piano strategico
2025-2027 nasce per rafforzare
questo modello”, afferma
Sandro Bolognesi, ammini-
stratore delegato di Cassa
Centrale Banca. In Veneto il
gruppo bancario opera attra-
verso 4 banche affiliate: Ban-
ca Adria Colli Euganei - Credi-
to Cooperativo, Cortinabanca
- Credito Cooperativo, Banca
Prealpi Sanbiagio Credito

Cooperativo e Bvr Banca Ve-
neto Centrale - Credito Coope-
rativo Italiano.

La presenza territoriale di
queste Banche € assicurata
dalle 198 filiali presenti in 190
Comuni nelle province di Bel-
luno, Padova, Rovigo, Trevi-
so, Venezia, Verona e Vicen-
za.

11 supporto allo sviluppo delle
comunita locali é testimonia-
to dalla dinamica delle nuove
erogazioni di credito nel corso
del 2024, pari a 1,2 miliardi di
euro, che hanno consentitodi
raggiungere 6,1 miliardi di
euro di finanziamenti netti a
clientela, rappresentativi del
12,5% del totale del Gruppo
Bancario. Allo stesso tempo,
la raccolta diretta da clientela
delle banche affiliate del Ve-

neto écresciuta lo scorsoanno
del +4,4%, raggiungendo 9,6
miliardi di euro, pari al13,5%
del totale del gruppo banca-
rio. La raccolta indiretta a di-
cembre 2024 ha raggiunto 5,9
miliardi di euro con un incre-
mento del 15%. L'insieme dei
servizi é offerto a 313mila
clienti e nel 2024 é iniziato il
rapporto conoltre 21mila nuo-
vi clienti

I risultati raggiunti al termi-
nedel precedente esercizioeil
progredire delle iniziative
strategiche sviluppate a livel-
lo di singole Bcc e del gruppo
bancario nel suo complesso
hanno consentito di definire,
nell’aggiornamento del pia-
no strategico di gruppo per il
periodo 2025 - 2027.

11 Piano Strategico 2025 - 2027

Sandro Bolognesi, amministratore delegato di Cassa centrale

conferma le aree chiave di in-
tervento e aggiorna l'impe-
gno nei termini di investi-
menti sul comparto Ict e sicu-
rezza a oltre 200 milioni nel
triennio 2025 - 2027. Il gruppo
Cassa Centrale avvia il suo
piano strategico di trasforma-
zione digitale 2025 - 2027.
L'obiettivo & potenziare 1'in-
novazione tecnologica per va-
lorizzare ancora di pili la rela-
zione con il cliente.

In un settore in continua evo-
luzione, il modello di servizio
delle Bcc del gruppo Cassa

Centrale si distingue per un
equilibrio tra innovazione e
relazione. Il piano prevede
inoltre investimenti digitali
mirati all’automazione e
all'efficientamento dei pro-
cessi. Anche il piano di soste-
nibilita prosegue erinnova gli
obiettivi di abbattimento del-
le emissioni proprie e finan-
ziate; affiancamento delle fa-
miglie e delle imprese nella
transizione ecologica; pro-
mozione della sostenibilita
ambientale e sociale; svilup-
po di un ambiente inclusivo.



